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Wielki Sukces na To-lecie firmy

0 budowaniu pozycii firmy na Swigcie, nowosciach produktowych
| trudnym roku 2020 rozmawiamy z Agnieszka PRZYBYSZ-ANDRASZ
Kierownikiem dziatu handlowego i logistyki firmy Rotometal.

W tym roku firma obchodzi 15-lecie
dziatalnosci. Prosze przypomnieé,
czym sie Parnistwo zajmuja.

Zajmujemy sie gtéwnie produkcja cy-
lindréw do maszyn fleksograficznych,
takich jak cylindry magnetyczne, cy-
lindry drukowe, cylindry typu sleeve.
Kompleksowo obstugujemy drukarnie,
oferujgc im réwniez szereg ustug
i akcesoriow, takich jak kota zebate,
pierScienie do sitodruku, zegary do
kontroli dociskéw. Projektujemy i wy-
konujemy tez stacje do sztancowania.

Jak na przestrzeni lat zmieniato sie
portfolio Pannstwa produktow oraz
zespot sprzedazowy?

0Od poczatku nasza firma skupiata sie
na branzy poligraficznej. Poczgtkowo
wspoétpracowaliSmy z firmg Gerhardt
z Danii. P6zniej zdecydowalismy sie
byé niezalezni. ZaczeliSmy bezpo-
Srednio kontaktowac sie z klientami
i bardzo mocno rozwinelismy ze-
spét sprzedazowy. W naszym dziale
mamy obecnie 15 oséb. Méwimy
w o$miu jezykach i mamy pie¢ biur
na Swiecie: w Anglii, Holandii, Francji,
Indiach oraz Niemczech. Niebawem
uruchomimy réwniez sklep internetowy
Rotoshop. W ten sposéb bedziemy
jeszcze blizej klientéw, zwtaszcza tych,
z ktérymi dzielg nas réznice czasowe.

Zaczynali Panstwo jako firma polska,
teraz sag Panstwo obecni na wielu
rynkach miedzynarodowych. Jak Pan-
stwo oceniajag swoja pozycje?

Tak, zaczynaliSmy jako mata polska
firma. W 2017 r. weszliSmy pod skrzy-
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dta Highlander Partners i to spote-
gowato nasz rozw6j. Mamy bardzo
dobrg pozycje, jezeli chodzi o rynek
euroazjatycki, a obecnie skupiamy
sie na rozwoju rynkéw Ameryki Po-
tudniowej i Pétnocnej. Wiele wyzwan
przed nami, ale mamy w zespole
ludzi z pasjag, wiec to tylko kwestia
czasu, a bedziemy Swiatowa marka
produktéw dla poligrafii w waskiej
i szerokiej wstedze.

Czy w najblizszym czasie planuja
Panstwo wprowadzenie na rynek
nowosci produktowych?

Rok 2020 byt dla nas rokiem nowych
produktéw. PromowaliSmy naszg po-
wtoke ANTIFRICTION dla watkéw dru-
kowych, pozwalajgca na lepsze przykle-
janie i odklejanie sie taSmy od watka
drukowego. WprowadziliSmy na rynek
sleevy CRO (Composite Rotometal
Sleeve) produkowane na bazie zywic
epoksydowych z jednoczesnym wykorzy-
staniem termoplastycznego materiatu
w postaci plastra miodu. Ta technologia
pozwola na dtuzszg zywotnos¢ sleevow
i zapewnia duzo lepszy komfort. Nasz
najnowszy produkt to innowacyjny cy-
linder IMAG - ultralekki, wykonany
z aluminium magnetyk posiadajgcy
schowane magnesy, dodatkowo zabez-
pieczony przed zarysowaniami warstwg
anodowania. Wkrétce powracamy z no-
wym produktem. Jest on jeszcze w fa-
zie testéw, dlatego nie moge zdradzic¢
nic wiecej...

Jak radzili sobie Panstwo w ostat-
nim roku? Czy odczuli Panstwo

trudnosci w dostepie do surowcoéw,
absencje pracownikow? Jaki byt
popyt na Panstwa produkty?

Rok 2020 byt trudny i stworzyt dla
nas wiele wyzwan. Naszym prioryte-
tem byto stworzenie takich warunkéw
pracy, aby w maksymalnie mozliwy
sposo6b chronié¢ nasz zespdt przed
potencjalnym zakazeniem COVID. Co
wiecej, rynek zwolnit i musieliSmy
walczyé o kazde zamoéwienie. Byli-
Smy takze bardzo ograniczeni, jezeli
chodzi o podréze i wizyty u klientéw.
Wdrozylismy jednak nowe formy ko-
munikacji, np. webinaria, na ktérych
prezentowaliSmy nasze produkty,
czy program e-szkolen dla naszych
agentow.

Jakie sg plany na przysztosé?

W planach mamy trzy kluczowe ele-
menty: poprawe doskonatosci ope-
racyjnej poprzez unowoczesSnianie
i automatyzacje parku maszynowego,
dalszg ekspansje geograficzng, a tak-
ze projektowanie i wdrazanie nowych
produktéw. Ta strategia pozwoli na
kontynuacje budowania dodatkowych
wartosci zaréwno dla naszych klien-
tow, jak i firmy Rotometal.
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